Lista de Verificacion del Plan de
Negocio para un Food Truck

Concepto del Negocio
e Definir el concepto del food truck (tema, tipo de cocina, propuesta de valor uUnica)
e Establecer el mercado objetivo (demografia, preferencias, ubicacion)
Requisitos Legales
e Obtener las licencias necesarias (licencia comercial, permiso para manipular
alimentos, permisos de salud)
e Registrar el nombre y la estructura del negocio (LLC, sociedad, empresa
unipersonal)
e Asegurar permisos de estacionamiento y comprender las leyes de zonificacién
locales
Investigacién de Mercado
e Analizar la competencia (otros food trucks, restaurantes en la zona)
e |dentificar ubicaciones potenciales para la operacion (areas de alto trafico
peatonal, espacios para eventos)
e Realizar encuestas o grupos focales para recopilar opiniones de clientes
Desarrollo del Menu
e Disenar el menu (considerar costos de alimentos, complejidad de preparacion,
popularidad)
e Planificar la fuente de ingredientes (proveedores locales, al por mayor, articulos
de temporada)
e Desarrollar un proceso para la rotacién del menu y especiales
Planificacion Financiera
e Crear un desglose de los costos iniciales (equipamiento, inventario, necesidades
de personal inicial)
e Proyectar ingresos y gastos (prevision para al menos 12 meses)
e Planificar fondos de emergencia y costos inesperados
Plan de Operaciones
e Esbozar las operaciones diarias (preparacién, cocina, servicio, limpieza)
e Establecer roles y responsabilidades para todos los miembros del personal
e Decidir los turnos de trabajo y los requisitos de personal
Estrategias de Marketing y Ventas
e Desarrollar elementos de branding (logotipo, disefo del truck, empaquetado)
e Planificar actividades de marketing (redes sociales, publicidad local,
colaboraciones)
e Establecer estrategias de ventas (precios, descuentos, programas de lealtad)
Logistica y Cadena de Suministro
e Organizar la logistica de la cadena de suministro (horarios de entrega regulares,
soluciones de almacenamiento)



e Gestionar el inventario (sistema de seguimiento, niveles de reorden, reduccion
de desperdicios)
e Asegurar el mantenimiento del equipo y del vehiculo
Gestion de Riesgos
e |dentificar riesgos potenciales (cambios en el mercado, problemas de salud y
seguridad)
e Implementar estrategias de mitigacién de riesgos (seguros, protocolos de
seguridad)
e Preparar un plan de contingencia para situaciones criticas
Evaluacién y Escalabilidad
e Establecer métricas para evaluar el rendimiento del negocio (ventas, satisfaccion
del cliente)
e Planificar la escalabilidad del negocio (trucks adicionales, franquicias,
diversificacion)
e Revisary ajustar regularmente el plan de negocio basado en métricas de
rendimiento

Puedes usar este texto en cualquier editor de documentos, como Microsoft Word o Google
Docs, para formatearlo en un PDF con casillas de verificacion interactivas.



